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Si tu empresa está 

pasando

dificultades, te 

ofrecemos un 

acompañamiento 

especializado para 

ordenar tu situación y 

tomar decisiones.

Analizamos tu caso.
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Este programa está pensado para autónomos y empresas, 

independientemente de su tamaño y sector. Te ofrecemos 

apoyo:

Un equipo especializado te 

acompañará para comprender 

tu situación y definir un plan 
de actuación, priorizando 

medidas de impacto y 

viabilidad.

Programa de Segunda Oportunidad para 

empresas y autónomos de Extremadura

¿En qué casos podemos ayudarte?

 Si tu empresa acumula deudas

 Si tu empresa tiene dificultades económicas

 Si quieres redefinir tu estrategia empresarial
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Asesoramiento en el 

proceso de exoneración 

de deudas adaptado al 

perfil y tamaño del 
negocio.

Análisis e identificación 
de opciones legales: 

Ley de Segunda 

Oportunidad y Ley 

Concursal

Acompañamiento legal 
en la preparación de 

documentación.

Endeudamiento creciente
Deudas con proveedores, entidades financieras...

Requerimientos/embargos
Notificaciones o actuaciones que agravan la 
continuidad del negocio.

No puedes hacer frente a los pagos 
Insolvencia actual o inminente.

Sin posibilidad de acceder a más 

financiación

Desconoces las opciones legales
Ley de Segunda Oportunidad y 

Ley Concursal

Si tu empresa acumula deudas

¿En qué casos podemos ayudarte?

¿Cómo te ayudamos?
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Simulaciones 

económico-financieras 
para proyectar 
escenarios de 

recuperación.

Plan de reestructuración 

y ordenación financiera 
(calendario de pagos, 

medidas de liquidez y 
escenarios).

Identificación de 
riesgos: evaluación de 

enduamiento excesivo y 
problemas de tesorería.

Si tu empresa tiene dificultades 

económicas

Tensión de tesorería
Retrasos en cobros, falta de liquidez o dificultad para 
atender pagos en plazo.

Tu facturación ha disminuido
Cambios en el mercado, pérdida de clientes o reducción 

de la demanda.

Dificultad para renovar financiación 

Líneas de crédito, pólizas, préstamos.

Caída de márgenes / falta de rentabilidad
Aumento de costes, disminución de ingresos.

Falta de control económico
Desconocimiento de costes/punto de equilibrio.

¿En qué casos podemos ayudarte?

¿Cómo te ayudamos?
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Diseño de propuestas de 
diversificación para 
nuevos productos, 

servicios o canales de 

venta

Identificación de 
tendencias en mercados 

con foco en sectores 

claves

Análisis de tu modelo de 

negocio para evaluar tu 

situación

Si quieres redefinir tu estrategia

empresarial

Ampliación de mercado
Nuevas zonas geográficas o segmentos donde crecer y generar 
nuevas oportunidades comerciales. 

Digitalización
Tecnología que optimice los procesos y potencie tus ventas en 

canales digitales.

Aumento de tu cartera de clientes 
Nuevos canales de venta para llegar a más clientes.  

Diversificación de tus productos y servicios
Adapta tu oferta para responder a nuevas necesidades del mercado 

y mejorar tu competitividad.

Diferenciación ante la competencia
Innova y destaca lo que hace única a tu empresa frente a otras 

alternativas del mercado.

¿En qué casos podemos ayudarte?

¿Cómo te ayudamos?
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Autónomos y empresas

a las que podemos ayudar

María, empresaria en Cáceres, tenía dos 

préstamos hipotecarios para su 

restaurante que, tras la subida de tipos y 

la bajada de ventas, comenzaron a asfixiar 
su economía. Las cuotas mensuales 

absorbían casi todos sus ingresos, 

impidiéndole invertir y mantener la 

estabilidad financiera. 

Con el asesoramiento experto del 
programa, podemos renegociar las 
condiciones con las entidades bancarias 

para alargar plazos de amortización y 
reducir cuotas mensuales.



Laura es propietaria de una 

pequeña empresa de servicios de 

catering en Plasencia. En los 

últimos meses han disminuido sus 

encargos, junto al aumento de 

costes en materias primas; se ha 

visto afectada su liquidez, 

obligándola a aplazar pagos y 

reducir personal eventual. 

A través del programa podemos 

asesorar a Laura para analizar sus 
costes, redefinir su propuesta de 
valor y diversificar sus servicios.  

Javier se dedica a la venta de 

material deportivo online. Cada 

mes factura alrededor de 4.000 

euros, una cifra que a simple vista 

parece suficiente para vivir con 
tranquilidad. Sin embargo, nunca 

consigue que las cuentas cuadren. 

Desde el programa le podemos 

ayudar a reorganizar su 
estructura de gastos, planificar 
impuestos y aprender a gestionar 
correctamente su rentabilidad. 



Elena abrió una clínica de estética con 

una fuerte inversión financiada 
mediante préstamos y contratos a largo 

plazo. En poco tiempo acumuló deudas 

con bancos, proveedores y la 

Administración, sin capacidad real de 

pago. 

Tras intentar refinanciar sin éxito, 
recurrió a la Ley de Segunda 

Oportunidad. A través del programa, le 

podemos ayudar a frenar embargos, 
reorganizar su situación y lograr la 
exoneración parcial de sus deudas.

Carlos, empresario de reformas 

en Don Benito, acumuló deudas 

con bancos y proveedores por 

retrasos en cobros y aumento 

de costes, generando una 

fuerte tensión de tesorería. 

Desde el programa le podemos 

ayudar a reestructurar su 

deuda, negociar nuevos plazos 
e implantar un sistema de 

control que hoy le permite 

gestionar su empresa con 
mayor estabilidad.



Contacto

Además, puedes llamar al teléfono de 

lunes a viernes en horario de 9:00 h. a 

17:00 h., o contactando por Whatsapp:

        636 346 194
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Rellena el formulario y ponte en 

contacto con nuestro equipo en:

https://www.extremaduraempresarial.es/reset

+34636346194




